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ThinkandChange

長年の経験による知識と最新の情報を活かし、

一流の商品と技術の組み合わせを販売する

PuttingtoUseOurExtensiveKnowIedgeand
theLatestlnformationtoOfferaCombination

OfFirst・ClassProductsandTechnol0gIeS

創業65周年を迎え、さらなる挑戦を続ける
Continuingthechallengeonour65thanniversary

』≡芸

代表取締役社長岡本貞雄さん
SaciaoOkamoto，Presiden盲

弊社はあらゆる産業分野に不可欠の動力

伝動機器を主力にそれに関連する機械と工

具を取り扱う専門商社です。本年、創業65周

年を迎えるに至りましたのも、ひとえにお取

引先様各位のご支援の賜物と感謝申し上げ

ます。

私は昭和55年に就任した二代目ですが、

先代の父矧こよる創業以来、高度経済成長

期に礎を築いて下さった諸先輩方の努力が

あって今日まで来ることができました。バブ

ル崩壊後の激動を経て、5年前から「Think

and Change」をモットーに社内改革を進

めております。積極的に若手社員を採用し、

若返りを図るとともに、管理職以上が全員出

席する経営会議を立上げ、2ケ月毎に会社の

現状や今後の課題を徹底的に論議しています。

本年からは「ピンチはチャンス、チャンスは

チェンジ、チェンジはチャレンジ」（※）をサブモ

ットーに掲げました。変化し続ける世の中で

従業員一人一人が環境に対応できる人間に

なって欲しいと思います。私は昨年古希を迎

え、70周年に向けて経営を次第に若手世代

へ任せていくところです。世代を超えて今後

さらなる会社の維持継続を目標に誠実・堅実・

篤実さを忘れず挑戦を続けてまいります。
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ブレーキをかけるのも大切な仕事
SometimesIt’slmportanttoApplytheBrakesAsWeH

取締役管理部長岡本篤史さん
AtsushiOkamoto

DJreCtOr＆GeneraIManager．

AdministrationDepartment

07年9月、営業部から管理部へ移りました。

営業のときは、仕入の支払いが先行する場

合も最終的な売上を追いかけていましたが、

経理の立場として収支のバランスを重視す

るようになりました。まさに“現金”な考え方

ですが、営業はアクセル、経理はブレーキと

位置づけています。

素早い対応が求められる昨今、アクセルを

踏まないとスピードは出ませんが、経済環境

に応じて力一ブを曲がる際には減速が必要

です。ルールを守り、事故を起こさず、目的

地へは早く到着する。この意識を持って日々

の運営に取り組み、アクセルとブレーキの加

減やハンドリングのコツを掴みたいと思って

います。

lmovedfromtheSa蓼esDeparimenHothe

Administration Departmentin Septemberof

2007・While E wasin Sales，We uEtimateEy

デOcused on seillng eVen Whenit was

necessaryto payforstockfirst but．E ha＞e

COmetOCOnSiderthingsfromanaccounting

Standpoint，andit’sabaFanceofincomeand

expenditurethaHsvaFuedthere・Ft’sprecisdy

theconceptof“cash”；Salesispositionedas

theacce臣eratorandaccountingasthebrakes
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Steerir1gandapplylngtheacceierator，aSWeF芦

aSaP由ngthebrakes．

お客様のニーズを満たし信頼性を高める
MeetingCustomerNeedsandlmprovingReliability

営業第2部　主任金光利和さん
7bshikazu Kana汀雨su

ChiefClerk，SalesDepartment

私は大阪府下の卸・ユーザーに販売を行

う営業2部に所属し、主に直接ユーザーへの

営業を担当しております。ユーザー営業は

価格競争力だけではなく、ニーズに合わせ

た客先対応により信頼を得ることが重要です。

納期対応をはじめ、難題を解決してお客様の

期待に応えられたときに一番やりがいを感

じます。

信頼が強まるほど大きな案件をまとめて

発注していただける可能性が高くなる反面、

頼り甲斐がなくなるとそっくり別のルートに

切替わる可能性もあります。常にニーズに対

して最善を尽くすことを胸に、日々の営業活

動に努力しています。

事belongtotheSalesDepartment，Which

seHs to whoLesaiers and usersin Osaka

Prefecture，andllmin charge mainFy．of

S甜ngdirectlytotheuser．Usersalesdoes

not merely mvoきve pnce competFtiveness，

bu＝Hs毒mpo舶nttoobtかn廿ustthrougha

ieveE of response that matches customer

needs．茎fee日hat vvorkis most worとhwhHe

when　婁　am abIe to answer customer

expectationsbyso夢∨椚gd．汗icuitprobFems，

椚ChdingthosereFatedtodeHvery．

Althoughitis easier to acqu汗e brge

Orderswhencustomerstrustyou，theymay

SW毒tchtoacompFeteiyd脛erentdeaierはyoLi

lose theirtrusL E wiH contlnue tO focus my

e汗Orts daiIy toward saEes activities whHe

renlemberingtOdo myutmostin regardto

meetingourcustomers’needs．

新館（管理・営業部）
New（admin＆sales）

事業所
本社
〒550－0012　大阪市西区立売堀4丁目1番5号

TEL．06L6531－4855　　FAX．06－6532－1285

はか高松営業部

創　業
昭和18年11月2日

資本金

2，000万円
従業員数

30数名
事業内容

動力伝動機器と関連機械・工具を取り扱う専門商社
取引関係

NTN代理店

Business10Calion

HeさdquarterS

41－5ltachibor壷，Njshトku，OsakかC【ty550－0012

TEL，06－653ト4855　　FAX．06－6532－1285

andTakarnatsuSalesDeparIm8nt

Founded

November乙1943

Capit81

2　m仙onyen

Numberolemp10yeeS

OVer30

Main business

nadin9　COmPany SPeCiaHz王ngin　抽e power

けansrniss10neqU－Pmentandre－atedmachlnery／

tooIs

Busjnessrelation

NTN dlS抒jbutor

旧館（商品倉庫）
0蓼d（War如ouse）喜
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